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  :سوابق 
  توضيحات  سال  سمت-عنوان  رديف

  فعاليت بعنوان كمك حسابدار در شركت سهامي بيمه ايران شعبه يزد   ١٣٨١  كمك حسابدار  ١
تدريس در دانشگاه آزاد اسلامي رشته حسابداري دروس مربوط به سيستم هاي نرم افزاري   ١٣٨٣  تدريس  ٢

  به عنوان كمك استاد –مالي و حسابداري 
  شركت سازه هاي فولادي فاتح كوير بعنوان حسابدار ، راه اندازي سيستم انبار   ١٣٨٥الي١٣٨٣  حسابدار  ٢
  شركت مجتمع صنعتي يزد راه اندازي سيستم حسابداري و انبار رايورز   ١٣٨٧الي ١٣٨٤  مديرمالي-حسابدار  ٣
  شركت مهندسي زيست پويا گستر   ١٣٨٦الي١٣٨٤  حسابدار  ٤
سازمان بهزيستي استان   ٤

  يزد 
فعاليت بعنوان سرباز امريه در واحد مالي سازمان تغيير و پياده سازي سيستم مالي جديد و   ١٣٨٨الي١٣٨٧

  جديد اسناد و فعاليت هاي مالي در حسابداري سازمان راه اندازي روش ثبت 
  رشته حسابداري –تدريس در موسسات آموزش خصوصي   ١٣٨٧  تدريس  ٥
تاسيس شركت روزنه هوشمند ايرانيان فعال در زمينه فروش نرم افزارهاي مالي و حسابداري   ٩٢الي  ١٣٨٨  مديرعامل  ٦

فروش و پشتيباني نرم افزار حسابداري حساب ملي ،شماران سيستم ، سامانه حسابداري  –
  ابري روزنه

  شركت پيمانكاري يزد ثمين   ١٣٨٩  مشاور مالي  ٧
  يزدشركت صنايع شيشه شيركوه   ١٣٩٠  مشاور مالي  ٨
پياده سازي سيستم گردش اطلاعات مالي با استفاده ازپكيج –شركت صنايع غذايي آرميتا   ١٣٩١  مديرمالي  ٩

  بازرگاني همكاران سيستم 
كارگزاري بانك پاسارگاد ، راه اندازي شبكه  –تي پا  -شركت تنديس يادگار پارسه ايرانيان  ١٣٩٣-١٣٩١  رئيس هيئت مديره  ١٠

  تخفيف بااستفاده از سيستم شتاب و كارتهاي بانكي 
فعال در زمينه ارائه آموزشهاي مرتبط با مهارتهاي كسب و كار و  –موج مثبت آكادمي   ١٣٩٤- ١٣٩٣  مدير و مربي  ١١

زندگي فعاليت به عنوان مربي دانشجويان در خصوص راه اندازي و مديريت كسب و كار و 
  فروش و بازاريابي و امور مالي

  شركت تراشه هوشمند كوير  ١٣٩٣  مدير فروش  ١٢
  رزپرداختطراح و توليد كننده سامانه كارت اعتباري  –شركت روزنه هوشمند ايرانيان   تا كنون ١٣٩٤  مديرعامل  ١٣
  
  
  
  

  :حضوري و غير حضوري دوره هاي آموزشي تكميلي

 



  موضوع -مدرس  مدت زمان  عنوان  رديف

  حضوري-اصول پايه اي موفقيت و مهارتهاي فردي-دكتر مرتضي محمدي نژاد  ساعت ١٨  متفاوت باشيد  ١

-اصول پايه اي بازاريابي ،فروش،مذاكره،فن بيان و..... –دكتر مرتضي محمدي نژاد   ساعت ٢٤  فروشندگان حرفه اي  ٢
  حضوري

 -اصول مثبت نگري و مديرت بر خود ، اعتماد بنفس –استاد عباس ولي زاده   ساعت ١٨  تكنولوژي فكر  ٣
  حضوري

  حضوري -اصول كسب و ثروت و سلامت –دكتر محمود معظمي   ساعت٢٤  شاد باشيد و ثروتمند شويد  ٤

فروش و بازاريابي، مديريت زمان،روانشناسي  –تمدن پويا  –استاد حسين فلاح   سال ١  نخبگان فروش  ٥
فروش ، هدف گذاري ، پاسخگويي به اعتراضات مشتري، اصول حفظ و نگهداري 

  حضوري– مشتري و .................
  حضوري-فن بيان،رفع خجولي، انتقاد پذيري –دكتر محمود معظمي   ساعت ٢٤  شخصيت آهنين  ٦

فروش و بازاريابي، مديريت زمان، فروش و بازاريابي ،  –استاد عباس ولي زاده   سال ١  اسطوره هاي موفقيت  ٧
  حضوري–خلاقيت در فروش و.... 

  حضوري-دكتر كامران صحت فروش و بازاريابي  ساعت ٨  فروش مدرن  ٨

  حضوري –زبان بدن  –مديريت ارتباطات  –دكتر كامران صحت   ساعت ١٦  ارتباطيمهارتهاي   ٩

  غير حضوري-مهندس ژان بقوسيان  ساعت ٣  بازاريابي با اينستاگرام  ١٠

  غير حضوري –اصول محبوبيت   ساعت٣  سمينار مهره مار  ١١

  حضوري –دكتر مرتضي محمدي نژاد   ساعت ١٢  اصول و فنون مذاكره   ١٢

  حضوري –دكتر مرتضي محمدي نژاد   ساعت ٨  شناسيشخصيت   ١٣

  مرد سال فروش دنيا  –باب پريچارد   ساعت ٣  فروش وبازاريابي  ١٤

  مهندس بهروز افشاري  ساعت ٣  فروش و بازاريابي  ١٥

  دكتر احمد روستا  ساعت٢  فروش بازاريابي  ١٦

  دكتر يحي علوي  ساعت ٢  زبان بدن  ١٧

موفقيت در كسب و كار هزاره   ١٨
  سوم

  غير حضوري –دكتر محمود معظمي    ساعت ١٢

  حضوري –مجتمع فني تهران  –دكتر ابراهيم نژاد   ساعت  ١٨  مديريت عمومي  ١٩

  حضوري –مجتمع فني تهران  –دكتر ابراهيم نژاد   ساعت  ١٨  مديريت استراتژيك   ٢٠

  غير حضوري –ژان بقوسيان    ساعت ٣  فروشنده ثروت ساز  ٢١

بازاريابي در فضاي اصول   ٢٢
  مجازي

  غير حضوري –ژان بقوسيان   ساعت ١٢



فروش و بازاريابي، مديريت زمان،روانشناسي فروش ، هدف گذاري ،  حسين فلاح  سال١   نخبگان كار و كسب  ٢٣
–پاسخگويي به اعتراضات مشتري، اصول حفظ و نگهداري مشتري و ................. 

  حضوري
  نيما كيميايي  ساعت ٨  مذاكرات هيپنوتيزمي  ٢٤

  دكتر بابك بهبودي  ساعت٤٢  دوره ديجيتال بيزينس  ٢٥

دوره ارزهاي ديجيتال و   ٢٦
  بلاكچين

  دكتر بابك بهبودي  ساعت ٤٢

  دكتر پرويزدرگي  ساعت٢٢٠  پرورش متخصص بازار  ٢٧

 ١٨٠  تعادل كار و زندگي  ٢٨
  ساعت

مهند  –دكتر اكبري اصل  –دكتر درگي، دكتر ابوالعلايي  –آموزشگاه بازارسازان 
  رزمان و .....

  

    فعاليت هاي اجرايي در زمينه نرم افزارهاي مالي:

  توضيحات  عنوان  رديف

  نسخه از نرم افزار حسابداري حاسب ملي به صورت فروشگاهي ٢٥٠بيش از   فروش،پياده سازي و پشتيباني  ١

  حاسب ملي  –توليد كننده انواع ميخ  –شركت يزد نيل   فروش،پياده سازي و پشتيباني  ٢

  حساب ملي –توليد كننده انواع الكترود  –شركت سيم جوش   فروش،پياده سازي و پشتيباني  ٣

  حاسب ملي –پيمانكاري ساختمان  –شركت يزد ثمين   فروش،پياده سازي و پشتيباني  ٤

  پكيج بازرگاني شماران سيستم –شركت ديمه گستر نصر   فروش،پياده سازي و پشتيباني  ٥

  سامانه جامع حسابداري ابري روزنه همكاري در طراحي اصول پايه اي حسابداري سيستم   مشاوره و همكاري در توليد  ٦

  سامانه روزنه  –پكيج بازرگاني و سيستم سفارشات  –شيريني سنتي يزد   فروش،پياده سازي و پشتيباني  ٧

  پكيج بازرگاني روزنه  –توليد سنگ ييلاق   فروش،پياده سازي و پشتيباني  ٨

  پكيج بازرگاني روزنه  –بازرگاني فرآورده هاي نفتي كوثر سپهر   فروش،پياده سازي و پشتيباني  ٩

  پكيج بازرگاني روزنه  –شركت توليد فرآورده هاي نفتي سوشيانت   فروش،پياده سازي و پشتيباني  ١٠

  سامانه روزنه  -سازمان موقوفات يزد و كرمان آستان قدس رضوي  فروش،پياده سازي و پشتيباني  ١١

  پكيج بازرگاني،توليد و صنعتي سامانه روزنه  –شركت پارس گرانيت رفسنجان   فروش،پياده سازي و پشتيباني  ١٢

  پكيج بازرگاني،توليد و صنعتي سامانه روزنه -بوشهر  –شركت فرانور گستر جنوب   فروش،پياده سازي و پشتيباني  ١٣

  پكيج بازرگاني روزنه  –شركت گردشگري نارين قلعه ميبد   فروش،پياده سازي و پشتيباني  ١٤

  پكيج بازرگاني روزنه  –شركت تعاوني سازمان بهزيستي   فروش،پياده سازي و پشتيباني  ١٥

  پكيج بازرگاني روزنه  –شركت انبوه سازي پيوند بنا   فروش،پياده سازي و پشتيباني  ١٦



  سامانه روزنه  -سيستم گردش فرايند توليد –توليد  –پكيج بازرگاني  –شركت شيشه شيركوه يزد   فروش،پياده سازي و پشتيباني  ١٧

  پيكج بازرگاني سامانه روزنه  –شركت نورتابان ايساتيس   فروش،پياده سازي و پشتيباني  ١٨

  پكيج بازرگاني-شركت صنايع غذايي ارميتا  فروش،پياده سازي و پشتيباني  ١٩

سيستم نمايش سه بعدي كاشي و سفارشات آنلاي بر   X-Tileسيستم -شركت كاشي درساسرام   فروش،پياده سازي و پشتيباني  ٢٠
  روي موبايل 

سيستم نمايش سه بعدي كاشي و سفارشات آنلاي بر   X-Tileسيستم -شركت كاشي مريم ميبد   فروش،پياده سازي و پشتيباني  ٢١
  روي موبايل 

  سامانه كارت اعتباري روزنه سازمان بهزيستي استان يزد   پياده سازي و پشتيباني ،اجرا   ٢٢

  سامانه كارت اعتباري روزنه اداره راهداري و حمل و نقل جاده استان يزد   پياده سازي و پشتيباني ،اجرا   ٢٣

  سامانه كارت اعتباري روزنه شهرداري يزد و كليه سازمانهاي تابعه   پياده سازي و پشتيباني ،اجرا   ٢٤

  سامانه كارت اعتباري روزنه اداره راه و شهر سازي يزد  پياده سازي و پشتيباني ،اجرا   ٢٥

  اوني مصرف  جهاد كشاورزيتع –سامانه كارت اعتباري روزنه سازمان جهاد كشاورزي يزد   پياده سازي و پشتيباني ،اجرا   ٢٦

  دانشگاه يزد –سامانه كارت اعتباري روزنه   پياده سازي و پشتيباني ،اجرا   ٢٧

  سامانه كارت اعتباري روزنه بيمارستان شهيد صدوقي يزد  پياده سازي و پشتيباني ،اجرا   ٢٨

  سازمان تامين اجتماعي يزدسامانه كارت اعتباري روزنه مديريت درمان   پياده سازي و پشتيباني ،اجرا   ٢٩

  سامانه كارت اعتباري روزنه آموزش و پرورش استان يزد   پياده سازي و پشتيباني ،اجرا   ٣٠

  سامانه كارت اعتباري روزنه شركت تعاوني سنگ آهن بافق  پياده سازي و پشتيباني ،اجرا   ٣١

  روزنه مجتمع آموزشي سيدالشهدا يزد سامانه كارت اعتباري  پياده سازي و پشتيباني ،اجرا   ٣٢

  سامانه كارت اعتباري روزنه شهرداري اردكان   پياده سازي و پشتيباني ،اجرا   ٣٣

  سامانه كارت اعتباري روزنه كلينيك فرهنگيان يزد   پياده سازي و پشتيباني ،اجرا   ٣٤

  سطح استان .....................ساير سازمانها و شركت هاي فعال در   پياده سازي و پشتيباني ،اجرا   ٣٥

  فعاليت هاي اجرايي آموزشي:

  توضيحات  عنوان  رديف

  دوره كارگاه آموزشي تكنولوژي فكر  ١٠بيش از   همكاري دربرگزاري دوره آموزشي  ١

  دوره كارگاه آموزشي هدف  ٥بيش از   همكاري دربرگزاري دوره آموزشي  ٢

  دوره كارگاه آموزشي يكساله متفاوت باشيد، اسطوره هاي موفقيت٢برگزاري   همكاري دربرگزاري دوره آموزشي  ٣

  دوره كارگاه آموزشي ميان مدت مهارتهاي فردي ١برگزاري   همكاري دربرگزاري دوره آموزشي  ٤

  دوره كارگاه آموزشي اصول و فنون مذاكرات حرفه اي ٢برگزاري   همكاري دربرگزاري دوره آموزشي  ٥



  دوره كارگاه آموزشي شخصيت شناسي و زبان بدن ١برگزاري   دربرگزاري دوره آموزشيهمكاري   ٦

  چاپ شده در زوزنامه روزنه  –ارائه مقاله در خصوص آموزش مهارتهاي پايه اي كارآفريني   ارائه مقاله   ٧

  دكتر شاهين فرهنگ –مثبت انديشي   همكاري دربرگزاري دوره آموزشي  ٨

  دكتر شاهين فرهنگ  –قانون كارما،دارما   دوره آموزشيهمكاري دربرگزاري   ٩

  دكتر شاهين فرهنگ  –دوره سمينار آموزشي تربيت فرزندان  ٢  همكاري دربرگزاري دوره آموزشي  ١٠

  دكتر مرتضي محمدي نژاد –استاد عباس ولي زاده  –سمينار راز   همكاري دربرگزاري دوره آموزشي  ١١

  دكتر كامران صحت  –فروش ساده به زبان آدميزاد   آموزشيهمكاري دربرگزاري دوره   ١٢

  دكتر شاهين فرهنگ  –سمينار همسوئي با كائنات   همكاري دربرگزاري دوره آموزشي  ١٣

  دكتر محمود معظمي –كارگاه آموزشي شخصيت آهنين   همكاري دربرگزاري دوره آموزشي  ١٤

  جزيره كيش  –روزه خلاقيت و ايده پردازي  ٣تور آموزشي برگزاري   برگزاري و تدريس دوره آموزشي  ١٥

  دوره ديجيتال ماركتينگ ويژه مديران آموزشگاه هاي فني و حرفه اي استان يزد  برگزاري و تدريس  ١٦

  دوره كوتاه مدت-دوره شخصيت شناسي ويژه پرسنل مديريت درمان سازمان تامين اجتماعي  تدريس   ١٧

  ويژه صنف سيستم هاي امنيتي يزد  –دروه شخصيت شناسي برمبناي فيزيك بدني   تدريس  ١٨

  

  عاليت هاي اجرايي  بعنوان مربي و مشاور كسب و كارف

  توضيحات  عنوان  رديف

توسعه كسب و كار،  توسعه فروش و بازار يابي ، طراحي استراتژي هاي  –مشاور كسب و كار   مجتمع مرغ و گوشت پرطلا  ١
  آموزش مديران و پرسنل مجموعه –جذب و استخدام نيرو  –كسب و كار و توسعه بازار 

توسعه كسب و كار،  توسعه فروش و بازار يابي ، طراحي استراتژي هاي  –مشاور كسب و كار   شركت سامان در ايرانيان   ٢
  آموزش مديران و پرسنل مجموعه –جذب و استخدام نيرو  –كسب و كار و توسعه بازار 

توسعه كسب و كار،  توسعه فروش و بازار يابي ، طراحي استراتژي هاي  –مشاور كسب و كار   شركت معدني كوهستان   ٣
  آموزش مديران و پرسنل مجموعه –جذب و استخدام نيرو  –وسعه بازار كسب و كار و ت

توسعه كسب و كار،  توسعه فروش و بازار يابي ، طراحي استراتژي هاي  –مشاور كسب و كار   مجموعه بهشت عشاق   ٤
  آموزش مديران و پرسنل مجموعه –جذب و استخدام نيرو  –كسب و كار و توسعه بازار 

توسعه كسب و كار،  توسعه فروش و بازار يابي ، طراحي استراتژي هاي  –مشاور كسب و كار   گوزنشركت تبليغاتي   ٥
  آموزش مديران و پرسنل مجموعه –جذب و استخدام نيرو  –كسب و كار و توسعه بازار 

  مشاور مالي  شركت عالي رتبه فن آور  ٦

  مشاور مالي   شركت معدني زرخاك  ٧

  مشاور مالي   شركت ثمين يزد   ٨

  مشاور مالي  مجموعه چسب ايران  ٩



توسعه كسب و كار،  توسعه فروش و بازار يابي ، طراحي استراتژي هاي  –مشاور كسب و كار   شركت نرگس پليمر ميبد  ١٠
  آموزش مديران و پرسنل مجموعه –جذب و استخدام نيرو  –كسب و كار و توسعه بازار 

توسعه كسب و كار،  توسعه فروش و بازار يابي ، طراحي استراتژي هاي  –مشاور كسب و كار   پلاستشركت رادمهر   ١١
  آموزش مديران و پرسنل مجموعه –جذب و استخدام نيرو  –كسب و كار و توسعه بازار 

هاي توسعه كسب و كار،  توسعه فروش و بازار يابي ، طراحي استراتژي  –مشاور كسب و كار   شركت بازرگاني رفيع  ١٢
  آموزش مديران و پرسنل مجموعه –جذب و استخدام نيرو  –كسب و كار و توسعه بازار 

توسعه كسب و كار،  توسعه فروش و بازار يابي ، طراحي استراتژي هاي  –مشاور كسب و كار   شركت پويا صنعت  ١٣
  آموزش مديران و پرسنل مجموعه –جذب و استخدام نيرو  –كسب و كار و توسعه بازار 

توسعه كسب و كار،  توسعه فروش و بازار يابي ، طراحي استراتژي هاي  –مشاور كسب و كار   شركت بازار تور  ١٤
  آموزش مديران و پرسنل مجموعه –جذب و استخدام نيرو  –كسب و كار و توسعه بازار 

توسعه كسب و كار،  توسعه فروش و بازار يابي ، طراحي استراتژي هاي  –مشاور كسب و كار   شركت مهندسي دايره ديد  ١٥
  آموزش مديران و پرسنل مجموعه –جذب و استخدام نيرو  –كسب و كار و توسعه بازار 

توسعه كسب و كار،  توسعه فروش و بازار يابي ، طراحي استراتژي هاي  –مشاور كسب و كار   كيتاز   ١٦
  آموزش مديران و پرسنل مجموعه –جذب و استخدام نيرو  –كسب و كار و توسعه بازار 

توسعه كسب و كار،  توسعه فروش و بازار يابي ، طراحي استراتژي هاي  –مشاور كسب و كار   تك سازه   ١٧
  آموزش مديران و پرسنل مجموعه –جذب و استخدام نيرو  –كسب و كار و توسعه بازار 

سب و كار،  توسعه فروش و بازار يابي ، طراحي استراتژي هاي توسعه ك –مشاور كسب و كار   چوبيكار  ١٨
  آموزش مديران و پرسنل مجموعه –جذب و استخدام نيرو  –كسب و كار و توسعه بازار 

توسعه كسب و كار،  توسعه فروش و بازار يابي ، طراحي استراتژي هاي  –مشاور كسب و كار   درنگار  ١٩
  آموزش مديران و پرسنل مجموعه –جذب و استخدام نيرو  –كسب و كار و توسعه بازار 

توسعه كسب و كار،  توسعه فروش و بازار يابي ، طراحي استراتژي هاي  –مشاور كسب و كار   بازرگاني وكيلي –موتوريتو   ٢٠
  آموزش مديران و پرسنل مجموعه –جذب و استخدام نيرو  –كسب و كار و توسعه بازار 

توسعه كسب و كار،  توسعه فروش و بازار يابي ، طراحي استراتژي هاي  –مشاور كسب و كار   روزبخيرهلدينگ كشاورزي   ٢١
  آموزش مديران و پرسنل مجموعه –جذب و استخدام نيرو  –كسب و كار و توسعه بازار 

توسعه كسب و كار،  توسعه فروش و بازار يابي ، طراحي استراتژي هاي  –مشاور كسب و كار   امنيتي وركاگروه   ٢٢
  آموزش مديران و پرسنل مجموعه –جذب و استخدام نيرو  –كسب و كار و توسعه بازار 

توسعه كسب و كار،  توسعه فروش و بازار يابي ، طراحي استراتژي هاي  –مشاور كسب و كار   شركت سپيتام سازه   ٢٣
  آموزش مديران و پرسنل مجموعه –جذب و استخدام نيرو  –سعه بازار كسب و كار و تو
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  انتشارات -موضوع  عنوان   رديف

  بازاريابيانتشارات  –اجرا و پياده سازي سيستم هاي فروش سازماني   فروش بدون فروش  ١

 

  


